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《虎口夺单-狼性销售实战训练》

                         ——让业务员在销售关键时刻拿下定单!
【课程背景】2009年12月12日 (周六) 杭州 公开课
1、 如果您所面临的市场竞争非常激烈，每个订单参与的对手都超过5个以上……

2、 如果您和您的团队正在开拓新市场，冲锋陷阵……

3、 如果您的团队比较温顺，缺乏狼性，而导致订单经常被对手敲掉……

4、 如果您无法在第一时间获得销售线索，总是慢对手半拍或更多，导致销售被动……

5、 如果业务员已经没有激情或者已经丧失战斗力……

6、 如果您公司的知名度不高，如果您公司的品牌不是足够响亮，如果您公司能够提供给业务员的资源有限，更多的依靠提升业务员的个人能力和团队合作能力提升业绩……

面对以上问题，只有一个答案―――练就一只销售铁军－－－去市场上“虎口夺单”
【课程收益】
增强业务员的市场冲击能力、新客户开发能力、绝处逢生的销售能力，后发制人的销售能力，在复杂竞争环境中的“虎口夺单”能力。

【课程对象】总经理、销售总监、市场总监、销售经理、大客户经理等营销界人士。
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【授课讲师】      马克 老师 / 资深实战销售与谈判训练专家

一、授课风格及效果:
马老师特有的热情和引导能力以及强烈解决问题的使命感，使他的课程既有感染力，又具有实战性。授课风格活泼幽默，课堂气氛活跃，培训效果满意率保持96％以上。 
二、曾服务过的部分企业

马老师是狼性销售的实践者和受益者，曾从基层销售做起一直到营销总监，并成为出色的销售培训师，非常熟知每个阶段销售人员在想什么、做什么、困惑在哪里，在培训过程中能够对具体实务提供操作性极强的解决之道，有近10年的营销管理及培训经验。马老师能根据成人学习的特点和习惯，能将枯燥的理论化繁为简、化简为易、化易成趣。佐之在课程中穿插大量的游戏和模拟练习，使学员在快乐学习中领悟新的思考模式，掌握全新的理念及技巧。
服务过客户：用友软件、中天华信集团、方正电脑、清华紫光、新浪、百度、旭日装饰集团、洞庭山水业、科佳环境科技、沃森电源、长城证券、苏飞通讯设备、江南阀门、天马医药、德国莱尼电气、红星美凯龙集团、韩国相信制动、江苏江海电容、东风雪铁龙、威孚精密机械、克诺尔车辆设备、海润科技、创捷工控、试验仪器总厂、三菱电机、波司登羽绒服、江苏苏阿姨食品、法泰电器、新中大软件、沈阳机床集团、新科教育集团、住友电木、住友电工、达昌电子、迅达电子、川电钢板、飞格立工程塑料、贝特装饰、冠捷科技、艾柯豪博、科士达印务、阿里巴巴直播室、东菱振动、德国必达福科技、国芯集团、蒂花之秀……
【课程提纲】

	· “虎口夺单”是指在老虎口中“夺订单”，而“狼性销售”是夺单的唯一出路

· “虎口环境”是现在和未来，中国销售员需要接受坦然接受和面对的销售环境

· 第一单元：“虎口环境”的特点，面对这些难题如何破解：

· 我方介入客户的时间晚
· 客户已被竞争对手引导

· 客户紧闭大门，不给我方丝毫机会
· 竞争对手强大，上有品牌压力，下有价格冲击

· 竞争对手已控制了客户内部关键人，我方销售人员较晚切入
· 我方的销售资源捉襟见肘，无法与竞争对手相抗衡

· “狼性销售”从认识狼开始－－－狼的呐喊
· 第二单元：狼性销售的核心特点－－－“快”－－－“四快”

· 案例分析 海尔公司的“快”  HP公司的“快” 

· 如何以最快的速度招聘到最优秀的销售员

· 闪电接触“余小芳”
	· 如何通过电话，短信和邮件快速让客户记住你，喜欢你

· 如何快速让客户欠你人情

· 如何快速把客户变成“废人”

· 如何快速和客户发生关系，打成一片

· 以最快的速度建立客户对销售员的信任

· 如何建立客户对公司层面的信任

· 如何建立客户对业务员个人层面的信任

· 以最快的速度“逼迫”客户下决定－－－成交

· 逼自己  逼客户  逼对手

· 我们到底从狼的身上学习什么呢？

· 思维方式  捕猎智慧和生存智慧

· 捕猎精神和团队精神

· 第三单元：狼性销售的八大智慧

勇敢 主动 准备 目标 耐力 时机 团队检讨


【授课时间】2009年12月12日 周六(9:00-12:00,13:30-16:30)
【授课地点】杭州拱墅区 香积寺路121号 好来登大洒店 6楼会议中心
【训练投资】￥ 800元/人/天 

团队报名更有优惠!（含课程费、讲义资料费、中餐费）
【报名咨询】0571-88215652 谢老师 89079487郑老师13735530686 
-------------------------------------------------------
附:   慧合利咨询——狼性销售训练营

销售实战“6+1” 简   章
【课程时间及训练模块】     更多资讯请登陆：WWW.HZHHL.COM
	
	课题
	主讲师
	授课时间
	费用

	一
	虎口夺单-狼性销售实战训练（1天）
	马克
	2009.12.12 周六
	800元/人

	二
	顶尖销售——销售工具运用（1天）
	金云哲
	2010.1.16 周六
	800元/人

	三
	商务谈判技巧（1天）
	马克
	2010.3.6 周六
	800元/人

	四
	卓越的客户关系管理（1天）
	臧其超
	2010.4.10周六
	800元/人

	五
	营销心理学实战应用（1天）
	程广见
	2010.5.15周六
	800元/人

	六
	商务演讲及会议营销技巧（1天1夜）
	顾晓言
	2010.6.12周六
	1000元/人


公 开 课 参 会 报 名 回 执   
                        【回执传真：0571—88215652】
	企业名称
	

	公司地址
	

	参会培训负责人
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	联系手机
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慧合利咨询 银行转账信息

1、银行信汇
开 户 名：杭州慧合利企业管理咨询有限公司

开户帐号：20100  00425  39911
开户银行：杭州联合银行 三墩支行
开 户 名：杭州慧合利企业管理咨询有限公司

开户帐号：1202 0507 1990 0021 265
开户银行：中国工商银行 杭州文晖路分理处
备注：烦请您在汇款后将底单传真给我们，以便我们尽快确认。
传真：0571-88215652
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慧合利咨询高级培训师、营销培训专家；


中华讲师网，阿里巴巴直播中心销售培训师


上海交大职业经理人研修班营销讲师


北大案例研究中心销售案例课程讲师


国际职业培训师协会专业讲师


畅销书《虎口夺单-狼性销售的实战秘籍》之作者


《市场与销售》杂志社资深撰稿人兼培训师








TO:              FROM: 郑慧中








杭州慧合利企业管理咨询有限公司             服务热线：0571—88215652 89079487

